Onko yrityksen
myynti ajankohtainen?
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(™) Ei.

Ymmarramme kylla.
Yrityksen arvoa kannattaakin kasvattaa suunnitelmallisin toimenpitein:

3J Elinkaari on tydkalu yrityksen arvon pitkdjanteiseen kehittamiseen. Projektin alkaessa yri-
tykselle maaritelldadn 3-5 vuoden kehityssuunnitelma ja rahamaaraiset tavoitteet yhdessa yri-
tysjohdon kanssa. Tuemme kehityssuunnitelman toteuttamista kuhunkin tilanteeseen sopivan
asiantuntijan kanssa, ja kun tavoitteet on saavutettu, toteutamme tarvittaessa myos yrityksen
myyntiprojektin.

3J) Tasmaarvo on yrityksen liiketoiminta-analyysi ja arvonmaaritys yhdessa paketissa. 3J Tas-
maarvo sopii yritysjarjestelyiden taustatyokaluksi, mutta sen avulla on my6s helppoa selvittaa
vuosittain yrityksen arvon kehitys.

(V) Kylls

Erinomaista!l Meiddn tehtavdimme on saattaa yrityksen ostaja ja myyja yhteen sekd varmistaa
yrityskaupan sujuminen lakien ja sddadésten mukaan.

3J Myyntihoito kattaa koko yrityskaupan alusta loppuun saakka. Me piddamme huolen siita,
ettd yrityksen myyja voi keskittyd oman liiketoimintansa hoitamiseen yrityskaupan jokaisessa
vaiheessa. Kun paatos yrityksen myynnista on tehty, me hoidamme loput.

3J Perusarvo sopii pienten ja keskisuurten yritysten yritysjarjestelyihin. Siina selvitetdan yrityk-
sen taloudellinen kehitys aiempina vuosina ja maaritelladn yrityksen realistinen markkinahinta
- kaikki yrityksen potentiaalista ostajaa kiinnostavat asiat tiiviissa paketissa.

(v Ehki..?

Ota yhteyttd, niin mietitddn asiaa yhdessa. “Saako naapuri tietda myyntiaikeistani?” “Enta
tyontekijat?” ”Miten yrityskauppa etenee kaytannossa?” “Mika olisi sopivin ajankohta ja toteu-
tustapa kun tuo selekakin reistaa?” Yhteydenotto maksaa vain vaivan verran.

Onnistuneet yritysjdrjestelyt toteutetaan yhdessa
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